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Javier Bardaji en su despacho de Badajoz. rakopi

«Banca y renovables tendran
un gran crecimiento inversor»

Javier Bardaji

Asesor financiero y director de Bardaji & Asociados

La firma extremefa ha
abierto un despacho en
Madrid, donde ya tiene
el 90% de su facturacién

J.M. M.

BADAJOZ. Mas de 35 anos de ex-
periencia en el sector de la inver-
sion tiene Javier Bardaji, que ya
ha disefiado la hoja de ruta para
el futuro cercano de Bardaji &
Asociados, la asesoria financie-
ra de la que es socio director.
«Queremos que este despacho
forme parte de una operacion de
capital riesgo en un plazo de un
ano y ya estamos en negociacio-
nes para ello, porque nuestro ob-
jetivo es crecer y expandirnos»,
dice en su despacho de Badajoz.

—¢Qué pueden ofrecer a un fon-
do de capital riesgo?

—Mucha banca de inversion que
viene a Espafa necesita cubrir
partes del territorio y nosotros
tenemos un nivel de facturacién
importante. Podemos ofrecer una
gran base de clientes, un nom-
bre y una trayectoria. Eso vale di-
nero. Para mi seria la guinda del
pastel de mi trayectoria profesio-
nal y ahi me jubilaria.

—¢De cuantos clientes estamos
hablando?

—Tenemos unos 250 clientes y
gestionamos un patrimonio de
unos 200 millones de euros, pero
nuestra intencién es doblar esas
cantidades en un plazo de tres
anos. Es algo que ya hemos he-
cho en los tres anos anteriores.
Ademas, en los tultimos diez anos

hemos tenido crecimientos anua-
les del 20%.

—¢Por qué piensan en la entra-
da de un fondo?

—Hoy en dia es muy dificil man-
tener estructuras pequenas como
la nuestra. Tuvimos que irnos a
Madrid y ahora ya hemos visto
que se nos queda pequeno. Ten-
dremos que abrir en Londres, en
Paris o en Lisboa. Pero debemos
acometer ese proceso de la mano
de un ‘partner’ que nos guie.
—¢Qué tienen en Madrid?
—Principalmente, el 90% de nues-
tra facturacién. No de nuestros
clientes, pero si es cierto que te-
nemos clientes fuertes en Madrid
por eso hemos abierto despacho
y estamos muy contentos.
—¢Hay diferencias entre el in-
versor nacional y el extremeiio?

—El perfil del inversor extreme-
1o es un perfil muy nacional. Se
dice que hay territorios mas con-
servadores, pero el perfil de un
inversor estd mas ligado a su edad
Y a su posicion economica que a
otros factores. Es cierto que el
cliente que tenemos en Madrid,
a diferencia del extremeiio, de-
manda un producto mas exclu-
sivo de capital riesgo. También
es verdad que en Madrid busca-
mos carteras de mas de 500.000
euros y en Extremadura por en-
cima de los 150.000 euros.
—¢Han sufrido las carteras de
sus clientes con la inflacién y el
aumento de los tipos de interés?
—Claro. El afio pasado y la prime-
ra parte de este ano ha sido un
periodo dificil. La subida de tipos
muy rapida y las caidas del mer-
cado provocaron que a la mayo-
ria de los inversores no les fuera
bien. La renta fija cayo y en per-
files muy conservadores se per-
dia dinero. Los clientes no lo en-
tendian. Los bancos centrales y
los mercados han reaccionado
tan bien que casi todo ha queda-
do en un susto.

—¢Estamos dejando atras esa in-
certidumbre?

—Siy de la mano ha ido la recu-
peracidén econdmica. Es cierto
que se detecta una separacion
entre la economia real y la eco-
nomia familiar, pero la economia
real estd dando sintomas de gran
Tecuperacion y estamos con cre-
cimientos y rentabilidades im-
portantes. Casi todas las bolsas
estan en maximos histéricos y si
a la espanola le excluimos el di-
videndo estaria también en ma-
ximos.

—¢Las elecciones pueden ser otro
foco de incertidumbre?

—Creo que estan bastante des-
contados todos los escenarios.
Bien porque siga gobernando
Sanchez o porque haya alterna-
tiva, el mercado sabe que puede
pasar. Las diferencias son mas
de credibilidad de las personas
que tienen que poner las medi-
das en marcha.

—¢Qué sectores van a funcionar
mejor?

—Esta todo muy focalizado en ban-
cos, en servicios y en renovables,
que tienen mucho recorrido. La
banca no ha recogido toda la re-
cuperacion que ha habidoen la
economia espafiola. Creo que la
banca y las renovables van a te-
ner un gran crecimiento. Igual-

Domingo 09.07.23
HOY

MACROECONOMIA

«Se detecta una
separacion entre
la economia real,
con crecimientos
importantes, y la

economia familiar»
INVERSIONES
«Hay oportunidades
para poder ganar
entre un 10% y un
15% en los proximos
tres o cuatro afos»

mente el sector tecnologico ame-
ricano, vinculado a la inteligen-
cia artificial o la salud, tiene un
recorrido muy grande, pero tam-
bién tiene su riesgo.

—¢Qué rentabilidades se pueden
conseguir?

—Un inversor de perfil equilibra-
do y que no quiera asumir ries-
gos debe buscar rentabilidades
entre el 5y el 7%. A partir de ahi
ha habido oportunidades bueni-
simas: solo la Bolsa ha recogido
en el Gltimo ano subidas de has-
ta el 30%.

—¢Alos inversores les basta con
sortear la inflacién?

—Todos te dicen que si, pero la
realidad es que casi ninguno se
conforma con eso. Hay produc-
tos estandarizados que te pue-
den darel 3% o el 4%. Los inver-
sores buscan algo més en los ase-
sores y tenemos que intentar dar-
le ese mds, ya sea via servicios o
via rentabilidad. Por eso hemos
desarrollado, y queremos seguir
haciéndolo, la asesoria fiscal: una
buena inversion puede ser ho-
rrorosa con un mal asesoramien-
to fiscal. En la rentabilidad, creo
que hay oportunidades para po-
der ganar entre un 10% y un 15%
en los proximos tres o cuatro
afios.

—¢Qué plazo es necesario para
rentabilizar una inversiéon?
—Una gestion activa exige de dos
o tres anos. Es un plazo de tiem-
Po que sirve para que nosotros
podamos trabajar a gusto y para
que el cliente obtenga un retor-
no aceptable.

La asociacion Civica insta
a la construccion de piscinas

REDACCION

BADAJOZ. La asociacién Civica
urge a la construccion de pisci-
nas en Gévora, como el PP pro-
metid en las ultimas elecciones
y areactivar las obras de la que
se comenzo hace cuatro anos en
la margen derecha de la ciudad.

El colectivo recuerda al alcal-

de, Ignacio Gragera, que ha pa-
sado ya mds de un mes desde las
elecciones y atin no ha iniciado
los tramites burocraticos para li-
citar la piscina de Gévora. Aun-
que llevaba esta dotacion para la
pedania de 3.000 habitantes en
su programa electoral.

Ademds, inciden en que la pis-
cina de la margen derecha se en-

cuentra paralizada y que muchos
vecinos residentes en los barrios
comprendidos a este lado de la
ciudad esperan su inauguracion.

«Le recordamos que el muni-
cipio de Badajoz presenta tan solo
dos piscinas publicas (la de la
Granadilla y la de San Roque) para
150.000 habitantes. Ciceres, tie-
ne unos 95.000 y siete piscinas
publicas mas otra en proceso. La
comparacion resulta odiosa con
Badajoz, donde ademas ninguna
pedania posee piscina», afirman
en un comunicado.

La Civica hace hincapié en que

«las piscinas municipales de ve-
rano dinamizan la vida del pueblo
en un rango de edad muy amplio,
desde bebés y ninos pequenos
hasta personas mayores. La vida
social pasa a las piscinas en las
horas de més calor, teniendo en
cuenta que en Badajoz no se pue-
de hacer ninguna actividad en-
tre las 12.00 y las 20.00 horas de-
bido a las altas temperaturas y
que, con el cambio climatico cada
vez son mas altas».

La asociacion apuesta por la
dinamizacién econdmica de es-
tas instalaciones veraniegas, que

incluyen la creacion de puestos
de trabajo para socorristas, pro-
fesores de natacion y encargados
de mantenimiento o limpieza, asi
como los trabajadores del bar o
chiringuito de la piscina.

Proponen usar el precio de las
entradas y de los cursos de nata-
cion y otras disciplinas para man-
tener de las instalaciones.

Por ello urgen a la construc-
cion de una piscina en Gévora y
recuperar la actividad en la pisci-
na de la margen derecha para que
esté operativa durante el proxi-
mo verano de 2024.



